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Daarnaast |s de verbinding met callega-
specialisten voor Marc een reden om
aangesloten te zijn en hijjven. Ik vind
dat enderlinge contact helangrijk. Niat
alleen om samen over marktantwile-
lingen te praten, maar pok omdat e sa-
men de isolatiemarkt vormt en kansen
an uitdagingen moet oppakken”

Marc en Margreet Anker,
eigenaars van Isolatiespecialist.nl
in Moerkapelle hehben hun
bedrijf in vijftien jaar zien
uitgroeien naar een ondememing
met 65 medewerkers. En als het
aan het echtpaar ligt, verdubbelt
dit aantal hinnen vijf jaar. “Die
groei is in onze ogen zeker
mogelijk met het enorme
arsenaal aan te verduurzamen
woningen”, zegt Marc op het
kantoor van de hoofdvestiging

in Moerkapelle.
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als dat nodig was. Daarin voorzie 1k ook
voor de komende jaren geen grote proble-
men”

STABIELE BETAALBARE PRODUCTEN

Een andere uitdaging vormt het isolatiema-
teriaal dat nodig is voor de verduurzaming
van de woningvoorraad. “Daarhij draait het
om stablele en betaalbare producten die

voorhanden moeten zijn. Schaalgrootte is
daarhij in mi
dere productoptimalisatia.”

Met de kwalite 1 de huidige productas-
sortimenten kan de isolatiemarkt volgens
Marc de komende jaren wel voorulit. *De uit-
daging zit hem voor
producents
van isolatiem
we als markt blijven groeien”

ogen belangrijker dan ver-

INVESTEERDER VIA TV-PROGRAMMA

Da ondernemer kifjkt dan ook met vertrou-
wen naar de toekamst. “Er ligt voor anze
sector voar de komende 20 jaar volop werk
unnen op basis van dat po-
oeien en zijn enkele faren op
1aar een investeerder om die

staat vol die zijn

De van en
Margreet.

de investeerders die in het telev
gramma Dragons’ Den te zien is. Daarin
Kunnen jon
chen in de hoop één van de investeerders
bereid te vinden hun idee te steunen”

@ ondernemers hun plan pit-

NIEUWE MARKT IN BELGIE

Stefan is fan van het programma en kwam
op het idee om Schoen een e-mall te sturen.
Zo geschiedde en niet lang et versturen
van de e-mail zaten Marc, Margreet en Ste-
fan bij Schoen aan tafel. *Pieter is als inves-

tussen 1850 en 1880 en die zullen voor 2050

allemaal gefsoleerd moeten zijn om als

de ki te halen. Dat is een

enorm potentieel.”

groei mede mogelijk te maken Nu we die
gevanden hebben, gaan we voor een ver-
duhbeling van ons bedrijf binnen vijf jaar”
Zoon Stefan (11 jaar) speelde een opvallende
rol bij het vinden van die investeerder. Hij
bracht zijn ouders op het ldee om Pleter
Schoen, mede-eigenaar van investerings-
maatschappij Shoeinvestments en de man
achter de Nederlandse Energie Maatschap-
pij (NLE] te benaderen. *Schoen Is een van

BOUWBELANG | NUMMER 3 - 2021

teerder nog steeds actief op de energie-
markt. Zo heeft hij een belang In het
Belgische energiebadri)f Mega™

Na enkele gesprekken besloot Schoen am
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Pannenkoeken in
echt familiebedrijf

Mare s al vele jaren aangesioten hij
brancheorganisatie Venin “De wijze
waarop zij anze belangen behartigen en
bewaken hrengt ons als ledenarg veel
Als het gaat om gezondheld en kwaliteit
bijvoorbeeld. Dok vertalen ze de cao
goed naar de praktijk en hrengen ze het
maatschappalijk belang van isolatie
goed naar voren hij de politiek en ande-
re organisaties. Belangrijke zaken die je
als endernemer alleen niet snel voor ei-

met collega-

lingan te praten, maar ook omdat ja sa-
men de isolatiemarkt vormt en kansen
&n uitdagingen moet oppakken”

met de familie Ankerin zee te gaan. “Een
van de plannen die we inmiddels hehben

uitgewerkt is om in Belgi# de klanten van
Mega onze [solatie-oplossingen 1 te hie-
den. Dat hiedt voor ons een stabiele ha!
am de gewenste groei mede vorm te geven'”

5

Hebt u net als Marc Anker op een bijzondere wijze een investeerder gevonden? 0!
hent u op zeek naar een nvastearder an is die maar moailijk te vinden? En misschien
hent u wal ean investeerder op zoek naar een ondermemar. Laat het de redactie wetan!



